
Souverän auftreten, 
überzeugend argumentieren - 
trainieren Sie Ihre Wirksamkeit 
in Medien, Verhandlungen und 

Krisensituationen

Teutschenthal 
OT Holleben

16.03.2021

Anfahrtsskizze

Ansprechpartner

Heike Nadler
Bauakademie Sachsen, Standort Halle/Holleben
Südstraße 4a
06179 Teutschenthal OT Holleben
Tel.:    0345 6134-501
Fax:    0345 6134-555
E-Mail:    holleben@bauausbildung.de

Anmeldung

mit dafür vorgesehenem Abschnitt oder unter www.
bauakademie-sachsen.de bis 02.03.2021

Teilnahmebedingungen / Rücktrittsrecht / Datenschutz

unter www.bauakademie-sachsen.de

Hinweis Bild- und Tonaufnahmen

Wir weisen Sie darauf hin, dass im Rahmen der
Veranstaltungen Bild- und Tonaufnahmen gemacht werden
können, die ggf. bei Veröffentlichungen der Bauakademie
Sachsen verwendet werden. Mit der Anmeldung erklären
Sie sich mit der Veröffentlichung von Fotos, auf denen Sie
abgebildet sind, einverstanden.

Anmeldeformular zur Rücksendung     Verbindliche ANMELDUNG M50
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Verbindliche ANMELDUNG M50

Bitte bis spätestens  per Post, Fax oder unter 02.03.2021
www.bauakademie-sachsen.de anmelden.
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bitte ankreuzen!
 
Wir sind Mitglied im/in der
 

Bauindustrieverband Ost e. V.

Sächsischen Baugewerbeverband e. V.

Ingenieurkammer Sachsen
Mitgliedsnummer:                       ......................................

Architektenkammer Sachsen
Mitgliedsnummer:                       ......................................

 
Nach Ablauf der Anmeldefrist erhalten Sie eine 
Einladung (Anmeldebestätigung) und eine Rechnung 
oder eine Absage, für den Fall, dass die Veranstaltung 
nicht stattfinden kann.
Die Anmeldung werden in der Reihenfolge ihres 
Einganges berücksichtigt.

 

 
---------------------------------------------------------------------
Stempel / Unterschrift

Mit Ihrer Unterzeichnung stimmen Sie den Teilnahmebedingungen, dem 
Rücktrittsrecht und der Datenschutzerklärung zu.

E-Mail:

Tel./Fax:

 

Anschrift:

Institution:

Name, Vorname:

Teilnehmerkreis

Geschäftsleitung, Geschäftsführer, Bauunternehmer, 
Niederlassungsleiter, Ingenieur- und Planungsbüros, 
Führungskräfte, Oberbauleiter, Bau- und Projektleiter, 
Mitarbeiter für Öffentlichkeitsarbeit

Referent/en

Christian Kadlubietz, Christian Kadlubietz Mediendienste

Termin

16.03.2021, 09:00 - 16:00 Uhr

Ort

Bauakademie Sachsen, Standort Halle/Holleben
Südstraße 4a
06179 Teutschenthal OT Holleben

Teilnehmergebühr

390,00 € für Nichtmitglieder
290,00 € für Mitglieder:

Bauindustrieverband Ost e. V. oder
Sächsischer Baugewerbeverband e. V.  oder
Ingenieurkammer Sachsen oder
Architektenkammer Sachsen

inkl. Seminarunterlagen, Mittagessen u. Getränke

Zielstellung

Souverän auftreten und überzeugend argumentieren können
sind in vielen schwierigen Situationen - ob Medienpräsenz,
herausfordernde Verhandlungen oder Krisensituationen -
entscheidende Kompetenzen, um erfolgreich agieren zu
können.
Für den ersten Eindruck gibt es keine zweite Chance! Nutzen
Sie dieses Potenzial für sich und Ihr Unternehmen.
Das Seminar möchte Sie fit machen für Medienauftritte,
Präsentationen vor großem Publikum, wichtige Verhandlungen
mit schwierigen Partnern etc.
Hierzu trainieren Sie aktiv an eigenen Beispielen unter
anderem, WIE ...
... Sie Ihre Kernbotschaften formulieren und richtig platzieren
... Sie verbale und nonverbale Sprache/ Körpersprache und
Stimme richtig einsetzen
... Sie auch in schwierigen Situationen glaubwürdig,
professionel und standhaft bleiben
Ihr Trainer ist selber Journalist und Fernsehmoderator. Sie
trainieren also beinahe unter "Live-Bedingungen" .
Da das Seminar sehr handlungsorientiert aufgebaut ist, wird
ein gewisses Maß an Offenheit und Kritikfähigkeit
vorausgesetzt. 

Inhalt

Überzeugen mit verbaler und nonverbaler Sprache
Rhetorik, Kommunikation, Glaubwürdigkeit
Umgang mit Krisen, Kritik und Lampenfieber
Vorbereitung auf ein Interview
Fernseh-, Radio, Zeitungsinterview
Herstellen und Pflege von Pressekontakten 
Digitale Medien als Meinungsschmiede


